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GewlirzgroBhindler Ako
baut Firmenzentrale aus

Von LaArs Ruzic

Ronnenberg. Der GewiirzgroBhindler
Ako hat die Kapazititen in seinem Zen-
trallager im Ronnenberger Stadtteil Em-
pelde mehr als verdoppelt. Mit dem ges-
tern eingeweihten Anbau an das beste-
hende Logistikzentrum wachse die Zahl
der Palettenstellplatze um 1600 auf 2700,
sagte Ako-Inhaber Olaf Richter. ,,Wenn
wir gekonnt hatten wie wir wollten, hit-
ten wir noch gréfer gebaut, so der Un-
ternehmer. Doch mehr Fliache stand nicht
zur Verfiigung. Ako ist auf die Weiterver-
arbeitung von Rohgewiirzen spezialisiert
und hat sich nach eigenen Angaben in der
| Branche einen Namen als Kostenfiihrer
| gemacht. Seit 2008 verdoppelte sich der
Umsatz auf 12 Millionen Euro, fiir die
kommenden finf Jahre peilt Richter eine
abermalige Verdoppelung an.

Auch der Anbau ist bereits gut gefiillt
mit Paletten voller Gewlirze. 48 Artikel
von Anis bis Zwiebeln hat Ako im Pro-
gramm. Das dominierende Produkt mit
gut 30 Prozent der Menge macht Pfeffer
aus. Die Waren werden in Containern aus
aller Herren Liander importiert, gerei-
nigt, gemahlen und in kleinere Einheiten
verpackt. Einen Grofiteil der Gewlirze
musste Richter bislang an den Importhé-
fen in Hamburg und Rotterdam zwi-
schenlagern - und dafiir erkleckliche
Mieten zahlen. Mit der vergréBerten Zen-
trale in Empelde hofft der gelernte Bank-
kaufmann nun, mehr Waren direkt in den
Studwesten Hannovers umleiten zu kon-
nen. Bis zu 80 000 Euro jahrlich sollen so
allein an Mietkosten eingespart werden.

Rund 4000 Tonnen Gewiirze hat Ako
2012 verarbeitet. Mehr als ein Viertel der
Menge miisse man laufend am Lager ha-
ben, berichtete der 53-Jahrige. Grund
sind die langen Lieferzeiten. Meist verge-
hen von der Bestellung bis zur Ankunft
der Ware drei Monate. Seinen Kunden
verspricht Ako dagegen eine Lieferung
innerhalb von 48 Stunden. So miisse man
laufend etwa 30 Prozent des Lagerumsat-
zes zwischenfinanzieren, so Richter. ,Ich
bin so etwas wie eine Bank mit ange-
schlossener Gewirzabteilung.”

Die Kunden des 30-Mann-Unterneh-
mens sitzen in halb Europa, Deutschland
macht 60 Prozent des Umsatzes aus. Ako
liefert vor allem an Einkaufsgenossen-
schaften der Fleischer und Bicker, an
Misch- und Abfiillbetriebe und den Fach-
handel. Dabei will sich Richter nicht ver-
zetteln. Es gehe darum, die Kosten zu op-
timieren und nicht weitere Produkte auf-
zunehmen. ,Wir bleiben strikt bei der
Standardware.”




