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Ein gepfeffertes Geschaft

Ronnenberger Gewirzimporteur Ako fordert Europas BranchengroBen heraus

VON CLAUDIA BREBACH

HANNOVER. Es duftet verfihrerisch
nach Wirze wie aus Tausendundeiner
Nacht, dabei offnet Ako-Chef Olaf Rich-
ter nur das Tor zu seinem neuen Logis-
tikzentrum im Ronnenberger Gewerbe-
gebiet. ,The Spice Company!" - interna-
tionales Handelshaus fir Salze, Gewirze
und Krauter — braucht mehr Platz, weil die
Umsatze rasant steigen.

Erst seit 2007 verkauft Richter Gewlrze
nicht nur mehr an den deutschen Lebens-
mittelhandel, sondern auch ins européi-
sche Ausland. Damit gehort Ako heute
europaweit zu den acht GroBen der
Gewirzbranche und jagt der Konkurrenz
zunehmend Marktanteile ab.

Das hangt auch damit zusammen, dass
seine Gewlrzmihle anders als die meis-
ten Konkurrenten auch Importeur ist und
somit glinstiger anbieten kann - und dass
die Firma ihre Rohgewlrze als eins der
ersten EU-Handelshauser nach stren-
gen deutschen Lebensmittelnormen wei-
terverarbeitet. ,In Europa ist gerade in
unserer Branche ,Made in Germany’ hoch
angesehen”, sagt Richter, der gestern mit
Politikern wie dem Wirtschaftsdezernen-
ten der Region, Ulf-Birger Franz, Mitarbei-
tern und Nachbarn Einweihung feierte.

40 Prozent seines Umsatzes mit 48 ver-
schiedenen Gewirzen mache Ako inzwi-
schen mit dem Ausland. Hauptabnehmer-
lander sind Frankreich, Osterreich, Schwe-
den und Belgien, aber auch die Schweiz
und Italien. 4000 Tonnen Gewilrze lande-
ten 2012 bei Richter, der seinen restlichen
Lagerbestand aus Hamburg und Rotter-
dam ins neue Loglstlkzentrum nach Ron-
nenberg bringen will.

Seine Kunden in Deutschland sind
unter anderem Backereigenossenschaf-
ten, der Fleischeinkauf Hannover, Wurst-
Basar oder Kochs Meerrettich. 55 Prozent
seiner Gewlirze und Salzmischungen lie-
fert er an Industriebetriebe, 15 Prozent
in Kilogebinden an den Fachhandel wie
etwa den Gewlirzbasar und 30 Prozent an
Misch- und Abfullbetriebe. v .

Dabei macht Richter seinen Hauptum- : » - B DER WUNDERBARE DUFTV E
satz, den er von 2008 bis 2012 auf zwalf R s " Lo N Y Labor-Leiterin Edina Rohn nimmt
Millionen verdoppelt hat, mit Pfeffer. Er 2 A 1 T ; : bei der Spice Company AKO
hat deutschlandweit 30 Prozent Absatz- o 37 i Gewilrze genau unter die Lupe.
anteil. Auch hier punktet Ako mit hoher o ; : s: 5
Qualitat, versichert Richter: Wir kahlen
den Pfeffer mit Trockeneis, um den hohen
Anteil der 4therischen Ole zu erhalten.”

Die Gew(irze kauft er vor allem bei Klein-
bauern in aller Welt ein, in China, Vietnam
oder Agypten etwa. Weil seine Produkte
gemessen an Reis und Getreide weltweit
in kleinen Mengen gehandelt werden, sind
sie fir Saatgutgiganten wie Monsanto
uninteressant und somit gebe es keine
Probleme mit teuren Saatpatenten. Sor-
gen macht Richter jedoch die aktuelle
politische Landkarte: So muss er sich flr
Kreuzkimmel wegen des Birgerkrieges
in Syrien nach neuen Lieferanten umse-
hen. ,Auf Dauer kénnte es uns mit Kréu-
tern aus Agypten auch so gehen”, ahnt EXPA - AKO-Inhaber Olaf
der Gewdrzimporteur. : 9 Ru.hter hat mehr Lagerkapazitat.




